常见问题的一些说辞：
你们的东西怎么这么贵
首先摆正自己的位置，我们确实是要比他们高一点的，然后从质量，专业程度方面给客户进行回答，1、原材料好，可以跟客户分析一下我们的原材料及好坏原材料的价格差异；2、质量稳定，工艺先进，专业做这个，做的时间长，是国标制定单位。最后痛苦疗法，把客户使用质量差的产品会带来的痛苦充分告诉客户。
说辞范文一：一分钱一分货，只有买错的，没有卖错的。我们质量好的都能做，质量差的做起来更简单了，我们也可以做他们一样的价格，甚至价格比他们做的更低，只要把沥青换一下就行了，也能用个两三年，但是我们工厂觉得我们做了十多年了，好不容易积累下一些口碑，不想做差的东西把自己的牌子给砸了。其实您也一样，今年您买他们的产品是可以多赚一两块钱一个平方，但是后续给你带来的麻烦呢，一会褪色了，过个两三年老化了，处理这些麻烦还是小事，信誉丢了，朋友那边交代不过去就不值得了啊。
说辞范文二（针对死活说不进去的）：东西不一样的，像他们便宜都是不符合国家标准的（如果对方做防水的，直接跟对方说，他们产品是非标的），我建议您对比下我们和他们产品，质量绝对不一样的，而且你用一段时间再去对比一下。我们的价格确实是比他们的高，但是质量也确实是比他们好，你可以把我们的产品作为高端的来进行推销。
说辞范文三：工厂也确实有难处，其他厂家的沥青瓦最低都是21元，这个就可以充分说明现在的沥青瓦利润已经非常薄了，如果利润高的话，小厂价格肯定还会继续降的。我们虽然高了2块钱，但是都是用在原材料上了。比如像我们用的采麟砂，1950元一吨，杭州本地产的伪烧结砂600块钱一吨，玻纤胎1.5元一个平方，次品胎6毛钱一个平方，我们也是希望质量做好点，让您用了放心，然后长期合作，不希望您用了一两年后来骂我小沈。
